


1.

2.

iv.

Vi.

—_

Normas aplicaveis

Rédito (normas nacionais)
Conceito de rédito
Critérios de reconhecimento

Critérios de reconhecimento dos réditos da venda de
bens

Critérios de reconhecimento dos réditos da prestacao
de servicos

Critérios de reconhecimento dos réditos de juros,
royalties e dividendos

Mensuracao do rédito



\

3. Contratos de construcao (normas nacionais)
i.  Conceito de contrato de construgao
ii. Reéditos e gastos de um contrato de construcao

iii. Reconhecimento dos réditos e gastos de um contrato
de construcao



—_

4. Rédito de contratos com clientes (IFRS)

iii.
iv.

Vi.

ldentificacdo do contrato com o cliente

|dentificacao das obrigacdes de desempenho do
contrato

Determinacao do prec¢o da transagao

Imputacao do preco da transacao as obrigac¢des de
desempenho dos contratos

Reconhecimento do rédito e dos custos contratuais

Apresentacao



‘\

1. Normas aplicaveis
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2. Rédito
(normas nacionais)
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* Influxo bruto, durante o periodo contabilistico, de beneficios
econdmicos obtidos no decurso das atividades ordinarias de
uma entidade, quando esses influxos resultem em aumentos
do capital proprio que nao relacionados com contribuicdes

dos acionistas.
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* Critérios de reconhecimento do rédito da venda de bens

* Critérios de reconhecimento do rédito da prestacao de
servicos

% Critérios de reconhecimento do redito dos juros, royalties e
dividendos
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% Critérios de reconhecimento devem ser aplicados
separadamente a cada operacao;

* Contudo, para evidenciar a substancia da opera¢ao pode ser
necessario:

* Separar uma operacao nas suas componentes;

* Englobar duas ou mais transacoes.
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* A entidade tenha transferido para o comprador os riscos e
vantagens significativos da posse dos bens

* A entidade nao retenha envolvimento continuado num grau
usualmente associado com a posse, nem o controlo efetivo
sobre os bens vendidos

* A quantia do rédito possa ser mensurada com fiabilidade
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% Seja provavel que fluam para entidade beneficios
econdmicos associados com a transacao

* Os custos incorridos ou a incorrer, respeitantes a transacao,
possam ser mensurados com fiabilidade.
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* Se desfecho da operacao de prestacao de servico puder ser
estimado com fiabilidade — Fase de acabamento da
transacdo a data do Balanc¢o;

* Se desfecho da operacao de prestacao de servico nao
puder ser estimado com fiabilidade — Rédito reconhecido
até ao valor em que os custos reconhecidos sejam
recuperaveis.
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* Desfecho pode ser estimado com fiabilidade se:

* A quantia do rédito puder ser mensurada com fiabilidade;

* For provavel que os beneficios econdmicos associados a
transacao fluam para a entidade;
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* Desfecho pode ser estimado com fiabilidade se:

* A fase de acabamento da transacao a data do Balanco
puder ser mensurada com fiabilidade; e

* Os custos incorridos relativos a transacao e os custos de

acabamento da transa¢ao puderem ser mensurados com
fiabilidade.
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* For provavel que os beneficios econdmicos associados a
transaccao fluam para a entidade; e

% O valor do rédito possa ser mensurado com fiabilidade.
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* Juros: reconhecidos numa base de proporcao temporal,
tendo em conta a taxa de juro efetiva do ativo;

* Royalties: reconhecidos de acordo com a especializacao,
atendendo a substancia do acordo;

% Dividendos: reconhecidos no momento em que o direito dos
acionistas a recebé-los é estabelecido.
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* Mensurado pelo justo valor da retribuicao
ou contraprestacao recebida ou a receber;

* Excecdo: quando o fluxo de caixa for
diferido e a diferenca face ao valor nominal
for materialmente relevante e o prazo
significativo - Valor presente.



* Troca de bens:

*

i

De bens ou servicos de natureza e
valores semelhantes — ndo reconhecer
rédito;

De bens ou servicos diferentes —
reconhecer rédito (justo valor ajustado de caixa
e seus equivalentes).
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3. Contratos de construcao
(normas nacionais)
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* Contrato negociado especificamente para a construcao de
um ativo ou de um conjunto de ativos que estao
relacionados ou dependentes no que respeita ao seu design,
tecnologia e funcao ou ao seu objetivo ou utilizagao final.
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* Quando um contrato cobrir varios ativos — cada ativo um
contrato de construcao separado quando:

* Tenham sido submetidas propostas separadas para cada ativo;

* Cada ativo tenha sido sujeito a negociacao separada podendo as
partes aceitar ou rejeitar parte do contrato; e

% Custos e réditos de cada ativo podem ser identificados.



\

* Quando um grupo de contratos — grupo tratado com um
unico contrato quando:

* Grupo de contratos negociado como pacote unico;
* Contratos intimamente inter-relacionados; e
* Contratos executados simultaneamente.
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Os réditos de um contrato de construcao devem
compreender:

— O valorinicial acordado no contrato; e

— As altera¢bes no trabalho realizado, a pedido do cliente, os valores a
cobrar como reembolso de despesas suportadas mas nao incluidas no
valor do contrato e o valor de incentivos a receber no caso de se alcancar
ou ultrapassar um nivel de desempenho pré-definido, até ao ponto em
que seja provavel que resultem em réditos cujo valor possa ser
determinado de modo fiavel.
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Os custos de um contrato de construcao devem
compreender:
— Custos diretamente relacionados com o contrato;

— Custos atribuiveis a atividade do contrato em geral e que
possam ser imputados ao contrato em particular; e

— Qutros custos imputaveis ao cliente, de acordo com o
estabelecido no contrato.
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* Método da percentagem de acabamento, quando o desfecho
do contrato se consegue estimar de modo fiavel; e

* Método do lucro nulo, quando o desfecho do contrato nao se
consegue estimar de modo fidvel, mas sendo provavel a
recuperacao dos custos suportados.
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Contrato de preco fixado

O desfecho do contrato consegue determinar-se de modo
fiavel quando:

>0 valor total dos réditos consegue determinar-se de modo
fiavel;

=>E provavel que os beneficios econdmicos associados ao
contrato fluam para a empresa;
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Contrato de preco fixado

=>E possivel estimar de modo fidvel, na data do balanco, os
custos a suportar para completar o contrato e o atual grau de
acabamento; e

>>0Os custos atribuiveis ao contrato podem ser claramente
identificados e medidos com fiabilidade de tal modo que os
custos incorridos até a data possam ser comparados com
estimativas anteriores.
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Contrato de preco como funcao do custo

O desfecho do contrato consegue determinar-se de modo
fiavel quando:

=>E provavel que os beneficios econémicos associados ao
contrato fluam para a empresa; e

*>0Os custos atribuiveis ao contrato podem ser claramente
identificados e medidos com fiabilidade.
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* Método da percentagem de acabamento

»(Os réditos e os custos atribuiveis a propor¢ao do trabalho
realizado durante o periodo sao reconhecidos no mesmo, na
DR;

»=Atribui-se a cada periodo contabilistico um resultado
correspondente ao grau de acabamento;

»=(0O desenvolvimento do trabalho nao tem impacto nos
inventarios, no balanco, nem na rubrica variacao da
producao, na DR.
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* Méetodo da percentagem de acabamento

»Grau de acabamento - utilizar um meétodo que permite medir
de modo fiavel o trabalho realizado. Por exemplo:

- Proporcao dos custos incorridos até a data sobre os custos totais
estimados;

- Estudos sobre o trabalho realizado;

- Conclusao de uma proporcao fisica do trabalho.



_‘
* Método do lucro nulo

» Os réditos sao reconhecidos na medida em que a obra progride e deverao
igualar os custos suportados;

» Os resultados so sao reconhecidos no periodo de conclusao do contrato;

» O desenvolvimento do trabalho nao tem impacto nos inventarios, no
balan¢o, nem na rubrica variacdo da producao, na DR.
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4. Rédito de contratos com
clientes (IFRS)



Reconhecimento

Mensuracao

Identificacao do contrato

Identificacao das obrigacdes de
desempenho

Determinacao do preco da transacao

‘Imputacdo do preco da transacdo as
obrigacdes de desempenho dos
contratos

Reconhecimento do rédito




A entidade pode identificar
os direitos de cada parte
relativamente aos bens ou
servicos que serao
transferidos

As partes do contrato
aprovaram o contrato e
estao obrigadas a cumprir
as obrigacdes respetivas

A entidade pode identificar
os termos do pagamento
dos bens ou servicos
transferidos

E provével que a entidade
consiga cobrar o montante
O contrato tem substancia a que tem direito pela troca
< comercial de bens ou servicos que

No inicio
do
contrato

serao transferidos para o
cliente




Se a entidade receber um
montante do cliente e ndo
se tratar de um contrato
com cliente

Reconhecer um passivo.

O passivo deve ser desreconhecido por
contrapartida de rédito quando:

- A entidade ja ndo tiver obrigacdes; ou

- O contrato for terminado e o montante
recebido nao seja reembolsavel.
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Combinacao de contratos

O montante que sera
pago num contrato
depende do preco e do
desempenho do outro
contrato

Os contratos sao
negociados em pacote
com objetivo comercial

unico

Os bens ou servicos
prometidos sao uma
obrigacao de
desempenho unica
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Modificacao de contratos

Alteracao no ambito
ou preco (ou ambos)

de um contato
aprovado pelas partes
do contrato
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Modificacao de contratos

Ambito do
contrato é
alargado (bens ou
servicos adicionais
distintos)

Preco do contrato
aumenta (pelos
bens ou servicos

adicionais)

A modificacdo de

um contrato deve

ser contabilizada
como um
contrato
separado




A

Modificacdao de contratos

A modificacdo do
contrato é tratada como A modificagao do
finalizacdo do contrato contrato é tratada como
existente e a criacdo de parte do contrato (se
um novo contrato (se bens ou servicos nao
bens ou servicos distintos)
distintos) '

A modificacao de
um contrato nao
deve ser
contabilizada como
um contrato
separado
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* A entidade deve avaliar os bens ou servicos prometidos no
contrato com o cliente e deve identificar como obrigacao
de desempenho cada promessa de transferir para o
cliente:

No inicio do

* Bens ou servigos que sao distintos; ou contrato

* Série de bens ou servicos distintos que sao substancialmente
idénticos e que tém o mesmo padrao de transferéncia.



* Bens ou servicos distintos:

* O cliente pode beneficiar dos bens ou servicos individualmente ou
em conjunto com outros recursos que estao disponiveis ao cliente;
e

* A promessa da entidade de transferir bens ou servicos para o
cliente é separadamente identificavel de outras promessas do
contrato.
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Satisfacao das obrigacdes de desempenho

A entidade deve reconhecer
o rédito quando satisfaz a
obrigacao de desempenho,
transferindo os bens ou
servicos (ativos) prometidos
para o cliente

Um ativo é transferido
quando o cliente obtem

controlo do ativo
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Satisfacao das obrigacdes de desempenho

Satisfacao da

obrigacao de

desempenho
|

J

Ao longo de

, determinado
um periodo

momento

J J
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Satisfacdao das obrigacdes de desempenho

Satisfacdo da obrigagao
de desempenho ao
longo do periodo

Necessidade de medir o

progresso para o
cumprimento total da
obrigacao de

desempenho

O cliente recebe e
consome beneficios a
medida que a entidade
desempenhas as
obrigacdes

O desempenho cria um
ativo

O desempenho nao cria
um ativo com uso
alternativo e a entidade
tem o direito a um
pagamento
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Satisfacao das obrigacdes de desempenho

Satisfacao da obrigacao
de desempenho num
determinado momento

J

O cliente obtém
controlo (capacidade
de dirigir o uso e obter
substancialmente todos
os beneficios do ativo)
J

A entidade satisfaz a
obrigacao de
desempenho
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Satisfacao das obrigac6es de desempenho

Progresso
* Métodos para medir o progresso: medido com
¥ razoabilidade

+ Baseados nos outputs (unidades produzidas; tempo, et

# Baseados nos inputs (recursos consumidos, custos incorridos, etc).
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Exemplo 1-Vendas com direito de devolucao

* Rédito reconhecido para os bens transferidos pelo montante que a entidade espera
receber (rédito ndo deve incluir o valor dos bens que se espera sejam devolvidos);

* Passivo de reembolso (ajustado no final de cada periodo de relato, por contrapartida de
rédito ou menor rédito);

# Ativo (com o correspondente ajustamento no CMV pelo direito de recuperar os bens na
liquidacdao da obrigacao de reembolso, pelo valor contabilistico do bem menos os custos
esperados de recuperar os bens) (ajustado no final de cada periodo de relato).
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Exemplo 2 - Vendas com garantias

* Se a garantia puder ser adquirida separadamente: a garantia é
considerada como um servico distinto e contabilizada como uma
obrigacao de desempenho (imputacdo do preco de transac¢do a
obrigacao de desempenho);

* Se a garantia nao puder ser adquirida separadamente: garantia
contabilizada de acordo com a IAS 37.
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Exemplo 3 —Vendas ou prestacOes de servico em
relacao de agéncia

* |dentificar se a entidade é um principal (se controlar os bens ou servicos
prometidos antes da entidade transferir o bem ou servico para o cliente) ou
agente (se a obrigacao de desempenho € proporcionar a entrega de bens ou
servicos por outra entidade).

* Quando é o principal que satisfaz a obrigacao de desempenho, a entidade
reconhece o rédito pelo valor bruto do que espera receber;

* Quando é o agente que satisfaz a obrigacao de desempenho, a entidade
reconhece o rédito pelo valor da comissdo (valor liquido).




—_
Exemplo 4 — Vendas com programas de fidelizacao

* Se num contrato, a entidade garante ao cliente uma opcao que lhe
permite ter um direito material, o rédito deve ser reconhecido
quando os bens ou servicos forem transferidos ou quando a op¢ao
expira.

* A entidade deve estimar o valor da op¢do (considerando a
probabilidade de exercicio da op¢do).
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Exemplo 5 — Valores nao reembolsados cobrados
no inicio do contrato

* A fee cobrada € entendida como um adiantamento por conta dos
bens ou servicos futuros, pelo que deve ser reconhecida como
rédito quando esses bens ou servicos forem fornecidos.



Exemplo 6 - Licencas

* Se alicenca nao for distinta de outros bens ou servicos prometidos, a
licenca e os outros bens ou servicos sao considerados uma obrigacao
de desempenho unica (determinar se é satisfeita ao longo do tempo
ou num Unico momento);

* Se alicenca for distinta de outros bens ou servicos prometidos, a
licenca € considerada uma obrigacao de desempenho (determinar se é
satisfeita ao longo do tempo ou num dnico momento).
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Exemplo 7 - Vendas a consignacao

* Venda a consignacao: quando a contraparte na operacao
de venda nao obtém controlo do bem.

* O rédito ndao deve ser reconhecido quando a entidade
vende a contraparte.
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Exemplo 8 — Vendas com acordos de recompra

* Se contrato forward ou call option: contabilizar como uma
locacao (se o preco de recompra for menor que o preco de
venda original) ou como um acordo de financiamento (se o
preco de recompra for igual ou maior do que o preco de venda
original);

# Se put option: contabilizar como uma locacdo (se o cliente tiver
um incentivo econémico significativo para exercer o direito).




Exemplo 9 — Acordos bill-and-hold

* Acordos bill-and-hold: a entidade fatura o bem mas retém a
sua posse fisica até ser transferido para o cliente numa
data futura.

* Se o0 cliente obtiver o controlo do bem: reconhecer o
rédito.



\

* Quando a obrigacao de desempenho € satisfeita, a entidade deve
reconhecer o rédito pelo valor do preco da transacao que foi
imputado a essa obrigacdo de desempenho (excluindo valores
cobrados por conta de terceiros).



Praticas de
negocio
costumeilras

Termos do
contrato




Valores
variaveis

Valores
fixos ‘ m

Preco da
transacao



Quando o contrato permite
Existéncia de uma ! ao cliente ou a entidade
componente significativa um beneficio significativo
de financiamento no de financiamento da
contrato transferéncia de bens ou
servicos

O preco da transacao deve

ser ajustado de modo a
refletir o valor que teria
sido pago pelo cliente na
data da sua transferéncia

Considerar: Os efeitos do

* Diferenca entre o valor a receber financiamento devem ser
e o valor a pronto

. apresentados
* O periodo esperado e as taxas de —
juro de mercado separadamente do rédito

com 0s contratos na DRI




Preco de venda dos ‘
bens ou servicos
prometidos ao
cliente

Preco da transacao Estimar o justo
para operacdes nao valor do montante
monetarias: nao monetario




Imputacao de
descontos

Imputacao de
montantes que
incluem valores

variaveis

Preco de venda

A entidade deve
alocar o preco
da transacao a
cada obrigacao

de desempenho




Determinar o preco
de venda de cada bem
ou servico subjiacente

a cada obriga;ao de

desempentio, no
inicio do ccntrato

Imputar o preco da
transacdao com base
nos precos de venda

Preco observavel, preco contratualizado,
preco estimado (custo esperado+margem,
valor residual, etc)



Somatdrio dos precos
de venda dos bens e
servigos prometidos €
superior ao valor do
contrato

Imputacao
de
descontos

Imputar os descontos |
proporcionalmente as
obrigacbes de
desempenho (de
acordo com preco da
transacao)




A uma ou mais,
mas nao todas as
obrigacoes de
desempenho do
contrato

Imputacao
de valores
variaveis

A um ou mais,
mas nao todos
os bens ou
servicos
prometidos




A entidade deve reconhecer

o rédito quando satisfaz a
obrigacdao de desempenho,
transferindo os bens ou
servicos (ativos)
prometidos para o cliente




Fim do Capitulo 2




